Verbande

4. Internationales Branchenseminar fiir Frauen

Bereits zum g. Mal fand vom 29. bis 30. Juni 2006 das Internationale Branchenseminar fiir Frauen in
Meran statt. Wieder konnten die Veranstalter einen Zuwachs an Besucherinnen verzeichnen.,

Bild 1 Der Saal des Meraner Kur-
hauses war gut gefiillt.

Frau Prof. Dr. Katrin Kiinzi
von der HSB Biel begriifite die
Teilnehmerinnen und Teilnechmer
(ja, es waren auch wieder verein-
zelt Minner im Saal) und iiber-

nahm als erste diec Moderation.

Katastrophen...

Den Auftakt machte der Kli-
maforscher Prof, Dr. Gerhard
Berz. Der \Master of Desaster”
zeichnete in seinem Vortrag ,Na-
turkatastrophen und Klimaver-
inderungen: Was erwartet uns in
Mitteleuropa?” ein diisteres Zu-
kunftsszenario (www.munichre.
com). Er prognostizierte einen
substanziellen Klimawandel bis
Ende des Jahrhunderts mit einem
Temperaturanstieg zwischen 1,5
und 6 C, was unter vielen ande-
ren Umweltverinderungen auch
eine Ausbreitung tropischer

Krankheiten mit sich bringe.
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Leider war sein Vortrag durch sei-
ne Titigkeit fiir die Minchner
Riickversicherung gepriigt. Er prii-
sentierte die grofiten Naturkatas-
trophen der letzten 100 Jahre mit
den dazugehorigen Schadenssum-
men. Seine Auflerung ,cinige die-
Schiden

unglicklicherweise auch noch ver-

ser waren
sichert” zeigte deutlich seine Niihe
zur Versicherungswirtschaft, Die
Antwort auf die im Untertitel sei-
nes Referats aufgeworfene Frage
. Was bedeutet dies fiir die Forst-
und Holzwirtschaft hinsichtlich
Risikovorsorge und Klimaschutz?*

blieb er leider schuldig.

... und gute Aussichten
Mir einem Aufatmen wurde
der Einstieg des niichsten Redners
quittiert, der dem Holzbau beste
Zukunftsaussichten vorhersagte.

Christian Hehenberger vom In-

stitut fiir Marketing und Trend-
analysen in Gutau/QOsterreich
(www.imt.co.at) sicht im zu Ende
gehen der Rohstoff-Ressourcen
die Chance fiir den Holzbau. En-
ergieautarke Hiuser werden ab
2010 gefragt sein. Hier gilt es
hochintelligente Produkte nicht
nur fiir den Neubau sondern auch
fiir Renovierung und Sanierung zu
entwickeln. In Zusammenarbeit
mit dem Heizungs- und Fenster-
bau sowie der Haustechnik muss
den Bauherren und Investoren
Wohnraum angeboten werden, der
Sicherheit in der Energieversor-
gung gewihrleistet. Photovoltaik-
Anlagen (Hightech auf der
Auffenhiille) werden eine heraus-
ragende Rolle spielen. Durch die
Klimaerwiirmung wird Kiihlen
bald wichtiger sein als Heizen. Au-
ferdem gehe der Trend zum
Home living“, d. h. das Leben
spielt sich immer mehr in den ei-
genen vier Wiinden ab: Arbeiten,
Unterhaltung (z. B. Heimkino)
aber auch Erholung und Wellness
(Sauna, Fitnessraum). Wer hier ein
verniinftiges Konzept anbicten
kann, wird seines Erachtens Erfolg
haben. Ab 2010 sagt er einen in-
ternationalen Wettkampf um
knappe Rohstoffe wie Erdél, Ei-
senerz, delmetalle usw. voraus,
der zu einer Kontingentierung
fihren dirfte. Die Stahlpreise
sicht er jihrlich um etwa 10 % stei-
gen; auch in der Ziegelindustrie
wird es durch steigende Energie-
kosten zu extremen Preissteige-

rungen kommen. Sein Fazit: Holz

wird der wichtigste Rohstoff der
Bauindustrie.

Den Donnerstagvormittag be-
schloss Zita Kiing von der Agen-
tur fiir Gender Mainstreaming
Ziirich mit ihrem Vortrag ,Netz-
werke und netzwerken — ohne
geht es nicht”. Gelegenheit zum
netzwerken bot die im Anschluss
folgende Mittagspause, die auch
kulinarisch nichts zu wiinschen

tibrig lief8.

Volles Programm
in zwei Blocken

Der erste Teil des Nachmittags
gliederte sich in zwei Blocke:
Block A - ,Okologisches und
nachhaltiges Bauen — ein steigen-
des Bediirfnis“ und Block B - ,In-
novativer Innenausbau®, Konstan-
tin Brander von der HSB Biel
moderierte Block A, der mit dem
Referat von Barbara Bauer vom
IBO - Institut fiir Baubiologie 8
-okologic Wien (www.ibo.at) an-
fing. Ihr Thema ,Zertifikatesalat
in der Holzwirtschaft” begann sie
mit der Vorstellung verschiedener
Zeichen und deren Anspruch und
Uberpriifbarkeit. Sie plidierte fiir
den Einsatz von Produkten mit
vertrauenswiirdigen Zertifikaten.
Allerdings kiimen die Verarbeiter
und Konsumenten nicht umhin,
sich selbst eine Meinung iiber die
Zertifizierungen (z. B. iibers Inter-
net) zu bilden. Missbrauch eines
Labels miisse medienwirksam ver-
folgt werden, damit dieses keinen
Schaden nimmt. Erst auf Nachfra-

ge aus dem Plenum sprach sie eine



Bild 2 Stehtischgesprache: Geballte
Frauenpower auf der Biihne.

Empfehlung fiir das ihrer Mei-
nung nach sehr vertrauenswiirdi-
ge Siegel ,Natureplus™ aus.

~Brandschutz im Einklang mit
Asthetik” war das darauf folgende
Thema von Lilly Medler von der
Universitit Stuttgart, Fiir den kre-
ativen Planer steht zunichst die
Asthetik im Vordergrund, fithrte
sie aus. Der Brandschutz mit sei-
nen restriktiven Forderungen und
Auflagen hindere ihn aber oft an
der freien Entfaltung seiner Ideen.
Vor allem bei mehrgeschossigen
Luftriumen sei daher die Entwick-
lung alternativer Brandschutzld-
sungen gefragt. Einige bereits rea-
lisierte Beispicle stellte sie vor.
Hierzu gehorten kiinstlich erzeug-
te ,Tornados“, Jalousien, die im
Brandfall Brandabschnitte herstel-
len und Brandschutztiiren aus
Holz und Glas, die die vom Planer
gewiinschte Transparenz ermogli-
chen.

Letzter Referent des Blocks A
war Werner Eckert, Geschiifts-
fihrer der LIGNOTREND
GmbH. Mit viel Leidenschatt trug
er seine ,Aspekte nachhaltiger
Holz-Baukultur* vor. Vor allem
der Tritt- und Luftschallschutz
sowie das Schwingen bei grofien
Spannweiten war ihm ein Anlie-
gen. Hier habe der Holzbau

Schwiichen, auf die Antworten ge-

-

funden werden miissen, um den
Verlust von Markranteilen zu ver-
hindern. Er richtete einen ein-
dringlichen Appell an alle Holz-
baubetriebe, Zahlen — Daten -
Fakten fiir Architekten bereitliegen
zu haben. LIGNOTREND hat
nach seinen Ausfiihrungen bereits
Bauteile entwickelt, die die Anfor-
derungen der DIN 1052 neu an das
zuliissige Schwingen von Geschofs-
decken sowie Tritt- und Luft-
schallschutz auch im Tieftonbe-
reich erfiillen.

Den Rest des Nachmitrags ver-
brachten alle Teilnehmerinnen
wieder gemeinsam unter der Mo-

deration von Prof. Uwe Germerott

HSB, Biel.

Auf den Korper achten

Andrea Eigel, Kaleidoskop
Marketingservice Bietigheim-Bis-
singen, brachte ithren Zuhdrer-
innen und Zuhérern nahe: Kor-
persprache — der erste Eindruck
zihlt. Sie fithrte aus, dass es nicht
nur bei geschiftlichen Verhandlun-
gen wichtig sei, auf die eigene Kor-
persprache und die des Gegeniibers
zu achten. Auch das Auftreten von
Mitarbeitern gegeniiber Kunden
sollte kritisch unter die Lupe ge-
nommen werden.

Bei der Ankiindigung des dar-

auf folgenden Referenten ging ein

Raunen durch den Saal: Uwe Ger-
merott kiindigte einen fiinffachen
Ironman an. Slatco Sterzenbach,
Dipl.-Sportwissenschafter und In-
haber der Fa. Lebenskraft
(www.lebenskraft.com) hielt einen
Vortrag zum Thema ,Effektives
Selbstmanagement®, der viel zu
Lachen aber auch viel zum Nach-
denken gab. Er fiihrte den Anwe-
senden klar vor Augen, dass sie ,nur
einen Korper haben, den sie nicht
lebend verlassen werden®. Daher
sei es wichtig, sich rechrzeitig um
ihn zu kiimmern. Er gab Tipps, wie
man dabei den inneren Schweine-
hund besiegt. Auch was die Ar-
beitsbelastung anbelangt, zeigte er
anschaulich auf, dass nur die- oder
derjenige volle Leistungstihigkeit
bringen kann, der seinem Kdrper
auch die nitigen Erholungsphasen
gonnt und dadurch ,die Sige

wieder schiirft”,

Den eigenen Weg gehen

Der zweite Tag begann mit ei-
ner Neuerung: den Stehtischge-
sprichen. Ruth Grossenbacher
vom Bundesamt fiir Bildung und
Technologie Bern leitete diese mit
einem kurzen Abriss dariber ein,
wie riickstiindig die Schweiz noch
immer bei der weiblichen Eman-
zipation ist. Danach moderierte sie
die Gespriche mit vier Unternch-
merinnen: Marianne Frey-Amon
von Holzhandel Frey-Amon, Ur-
sula Grossmann-Bénisch von
Grossmann-Bau, Dr. Tanja Haas
von der Haas Group und Dr.
Anette Lenzlinger Vandebroek
von Lenzlinger Sohne AG. (siehe
Bild 2)

Frei von der Leber weg berich-
teten die vier schr erfrischend von
ihrem Werdegang, den vorhande-
nen Widerstiinden, aber auch von
ihren Angsten. Aus dem Plenum

konnten Fragen gestellt werden,
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die sich meist um die Vereinbar-
keit von Beruf und Familie und den
Generationswechsel drehten. Der
Appell, mehr Teilzeit-Arbeitsplit-
ze fiir Frauen und Minner mog-
lich zu machen, ging an die Un-
ternchmerinnen und provokant
wurde die Frage gestellt: Halten

wir Frauen eigentlich zusammen?

Ideen in die Kopfe

Den Rest des Vormittags mo-
derierte Prof. Heinz Koster von
der FH Rosenheim den Block: In-
novationen im Vertrieb — Produk-
te — Produktion. Erste Kednerin
war Doris Stiksl-Mitterarmskog-
ler von MIRAKO-Holz, Gaflenz
(www.mirako.at) zum Thema
« I hermoholz = exotisch und halt-
bar: mit Forschung und Produkt-
entwicklung neue Einsatzbereiche
Sie

zeigte auf, dass es nicht ausreicht,

und Kundschaft erobern®.

ein neues Produkt zu entwickeln,
sondern dass man den Verarbeitern
auch die dazugehodrigen Richtlini-
en z. B. fir Verklebung oder Ober-
flichenbehandlung mitliefern
muss. Auch die Finalproduktent-
wicklung wie etwa Gartenmébel
sei wichtig, um Ideen in die Kapfe
zu pflanzen.

Kristin Miiller stellte dann in
ihrem Vortrag ,,Maf-Mébel - Ver-
trieb via Internet — und es klappt
doch” das Konzept der Fa, InVI-
DO - individuelle Mébelsysteme
(www.invido.de) vor. Erstmals
weltweit realisierte InVIDO eine
industrielle Einzelfertigung in Se-
rie fiir frei gestaltbare Mabel nach
Kundenwunsch mit schneller Ver-
fiigharkeit zu Serienproduktions-
preisen. Kernstiick des ganzen
Konzepts ist eine ausgekliigelte
Software, die Informations- und
Fertigungstechnologie durchgin-
gig vernetzt. Der Kunde agiert als
Co-Produzent, gibt alle Daten
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selbst ein. Dieser Datensatz steu-
ert die Produktion; Fehler sind aus-
geschlossen, da die Daten nicht
mehr angefasst oder iibernommen
werden. Der ganze Vorgang liuft
ohne Papier = nur via Datensate.
Als letzter Redner formulierte
Prof. Dr.-Ing. Hermann Kauf-
mann mit viel Enthusiasmus seine
Liebe zum Baustoff Holze. Er ist
Dozent an der TU Miinchen und
Inhaber eines Architekturbiiros in

Schwarzach/Osterreich. Um Holz

mehr Chancen am Markt einzu-
riumen, miissen die Entscheider,
niamlich die Architekten und Pla-
ner, mit ins Boot geholt werden,
fiihrte er aus. Holz muss das Image
des modernen, fortschrittlichen
Baustoffs mit vielfiltigen Méglich-
keiten bekommen. Nur damit Lisst
sich der Holzverbrauch fiir bauli-
che Zwecke steigern. Er zeigte
Beispiele fiir 6ffentliches Bauen
mit Holz in Osterreich wie Schul-

gebiude, Feuerwehrhaus, Sport-

und Turnhallen, aber auch Gewer-
bebauten und eine dreigeschossi-
ge Wohnanlage. In Vorarlberg hat
sich der Holzbau bereits grofie
Markranteile gesichert, viele Zim-
mereien haben ihre Betriebe auf-
geriistet. Seines Erachtens hat der
Holzbau in der Zukunft wahnsin-
nige Chancen, die es zu nutzen gilt,

Mit atmosphirischen Schluss-
gedanken beendete Katrin Kiinzi
das 4. Internationale Branchense-

minar fiir Frauen. Wer noch Zeit

und Lust hatte, konnte an einer
Fihrung durch die neue Therme
Meran teilnehmen.

Was nimmt Frau mit aus Me-
ran? Ideen und Denkanstofie, neue
Netzwerkkontakte, das Gefiihl,
mal wieder richtig verwihnt wor-
den zu sein und den Eintrag im
Kalender: 28. bis 29. Juni 2007 -
5. Internationales Branchensemi-
nar fiir Frauen.

Evi Beihofer



